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EASYLI BATTERIES CONTEXTE & ENJEUX

Notre société concoit et fabrique en France des systémes batteries innovants et des solu-
ACTIVITE tions de stockage d'énergie clés-en-main pour I'électromobilité, les équipements au-
tonomes, les infrastructures et le batiment. Notre volonté est ainsi de proposer des
solutions performantes a faible impact environnemental dans une cohérence globale.

Conception et fabrication de solutions de stockage
d'énergie

® 40 employés

@ PRESENTATION & AMBITION DU PROJET

LOCALISATION Notre démarche d’éco-conception vise a soutenir notre stratégie de croissance par la com-
mercialisation de produits et services innovants a fort contenu environnemental. Cela s'inscrit

‘ Vo) ainsi dans un projet global pour un habitat autonome en énergie et des services de mobilité
v86360 zéro-carbone. Notre ambition est donc de pouvoir évaluer et optimiser la conception de

CHASSENEUIL-DU-POITOU produits en intégrant I'environnement sur I'ensemble des étapes du cycle de vie.

CHIFFRES CLES

SITE WEB  www.easylibatteries.com

, Création en 2011 10 000 batteries/an 2 000 m? d'ateliers de production
CONTACT Frangois Barsacq

PDG Assemblage a 100% en France 1,5millions cellules batteries/an
contact@easylibatteries.com

# STOCKAGE D’ENERGIE ELECTRIQUE # HABITAT AUTONOME # PERFORMANCE D’'USAGE

# ECONOMIE DE LA FONCTIONNALITE # ELECTROMOBILITE

© EASY\'Ei"BAnERlEs © EASYLI BATTERIES

Par la conception et la mise sur le marché de systémes de stockage des énergies renouvelables et de batteries pour la mobilité électrique,
notre entreprise est actrice de la transition énergétique depuis de nombreuses années. Pourtant, nous étions restés éloignés des démarches
d'éco-conception et d'éco-innovation. Grace au travail accompli sur notre produit Storelio dans le cadre du programme BECOME, nous nous

sommes initiés par la pratique aux méthodologies d’analyse, de réfiexion et d’action permettant de concevoir, de fabriquer et de
gérer le cycle de vie de nos produits en cohérence avec nos valeurs de développement durable et, ainsi, de mieux répondre aux besoins

et aux attentes de nos parties prenantes.

FRANCOIS BARSACQ, PDG
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% METHODOLOGIE % ACTIONS MISES EN OEUVRE

Nous avons tout d'abord pu hiérarchiser et mettre en perspective le  Un de nos enjeux principal vise ainsi & pouvoir dimensionner la capacité de
positionnement de notre entreprise et du produit retenu (Storelio, sys-  stockage de Storelio pour I'adapter au mieux aux besoins et attentes d'au-
téme d’autoconsommation d'énergie photovoique avec stockage  tonomie énergique des clients particuliers et d'étre en mesure d'assurer
sur batterie) vis-a-vis de leurs impacts environnementaux. une durée de vie la plus longue possible pour celui-ci. En ce sens, nous
Nous avons ainsi pu identifier que le bénéfice environnemental de nos ~ avons commencé un travail de partage d’outils méthodologiques, d'établis-
produits varie selon son lieu d'utilisation. En complément, nos choix ~ sement de données quantifiées et de développement d’outils informatisés
de conception et de matiéres premiéres présentent un enjeu impor-  de dimensionnement. En complément, des réflexions sur les étapes d’em-
tant. o © EASYLI BATTERIES ballage, de logistique et de gestion du cycle de de vie (collecte, démon-
tage, réparation, recyclage) de nos produits ont été étudiées.
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%) RESULTATS & BENEFICES
W

Hiérarchisation justifiée des actions a mettre en ceuvre grace a une approche quantitative des impacts environnementaux
ENVIRONNEMENT (ACV).

Apprentissage de méthodologies d'éco-conception pouvant étre reprises pour d'autres produits de I'entreprise dés leur phase
de conception.

|dentification de partenaires techniques pour Storelio.
Prise en compte des la commercialisation des enjeux et des cots a provisionner pour assurer la bonne gestion de la fin de vie

attendue 15 ans aprés la mise sur le marché.
Lancement d’une organisation techniquement et financiérement efficace pour gérer la fin de vie des systémes de stockage
d'énergie domestiques.

Différenciation de I'offre easyLi par le caractére précurseur de son implication dans la gestion du cycle de vie de produits
participant a la transition énergétique.

PERSPECTIVES ET REPRODUCTIBILITE DE LA DEMARCHE DANS LENTREPRISE

La démarche nous a permis une montée en compétences en interne sur I'éco-conception. Nous avons ainsi pu apporter des réponses sur nos autres
typologies de produits développés en termes d'éco-conception. Cela nous incite également a envisager de nouveaux modéles de commercialisation de
nos produits et d'aller sur des solutions portées sur la performance d'usage.

REPARTITION DES ENJEUX ENVIRONNEMENTAUX
SUR LE CYCLE DE VIE

LA DEMARCHE BECOME ACCOMPAGNEE PAR PLUS D'INFORMATIONS SUR
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